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Detta utbildningsbevis ar utfardat i enlighet med bestammelserna i férordning (2009:130) om
yrkeshogskoleutbildning.Utbildningen har anordnats av Féretagsekonomiska Institutet 1888 AB.

Peggy Albertioni

Kurs Yh-poang Betyg* Datum
Affarsjuridik 20 G 2020-11-25
Business English 20 VG 2020-03-23
Examensarbete 30 Ej satt 1970-01-01
Féretagsekonomi 30 G 2020-02-27
Forsaljning 1 - Forsaljningsprocessen 40 VG 2019-11-07
Forsaljning 2- Verktyg och kommunikation 30 G 2020-01-23
Forsaljning 3 - Férhandling och retorik 25 G 2020-11-17
ggrhsglfjfrgrr]\gig-uitgﬁgi%lsiﬁgorsaIjnlng, omvarldsbevakning 30 G 2021-01-19
Férsaljning och marknad 20 G 2019-12-06
LIA1 60 VG 2020-12-03
LIA 2 70 Ej satt 1970-01-01
Projektledning 25 G 2020-11-02

Totalt 300 YH-poang avklarade. Utbildningen omfattar 400 YH-poang.

Stockholm 2021-05-28

b b

Andreas Degerfeldt
Ansvarig utbildningsanordnare

* | yrkeshdgskoleutbildning anvands nagot av betygen Icke godkant, Godkant eller Val

Visar kurser 1 till 12 av 12

godkant.Kursernas omfattning anges av poangtalet. Fem YH-poang motsvarar en veckas

heltidsstudier
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Utbildningsbevis for yrkeshdgskoleutbildning inriktning Peggy Albertioni
Account Manager

Beskrivning av utbildningens innehall och mal

Efter avslutad utbildning ska den studerande ha kunskaper om/i

» affarsjuridik, avtal och upphandling
» affarskommunikation och retorik
» grundlaggande féretagsekonomi
» sjalvledarskap och projektledning
» omvarldsanalys och marknadsfoéring

Efter avslutad utbildning ska den studerande ha fardigheter i att

» utféra sjalvstandigt salj- och projektarbete genom hela forsaljningsprocessen
» kommunicera nytta av affarsférslag med kund och potentiella kunder

» analysera, utveckla och I6sa utmaningar at bdde kund och arbetsgivare

» kommunicera kundspecifika I6sningar i bade tal och skrift

Efter avslutad utbildning ska den studerande ha kompetenser for att

» i att sjalvstandigt implementera modernt affarsmanna- och ledarskap i saljarbetet
» i att sjalvstandigt anvanda strategisk och taktiskt tankande for att utveckla affarer
» i att sjalvstandigt leda ett kreativt och analytiskt tdnkande genom hela forsaljningsprocessen
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Beskrivning av de mal den studerande uppnatt

Efter avslutad utbildning ska den studerande ha kunskaper om/i

affarsjuridik, avtal och upphandling
affarskommunikation och retorik
grundlaggande foretagsekonomi
sjalvledarskap och projektledning
omvarldsanalys och marknadsféring
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Efter avslutad utbildning ska den studerande ha fardigheter i att

» utféra sjalvstandigt salj- och projektarbete genom hela forsaljningsprocessen
» kommunicera nytta av affarsféorslag med kund och potentiella kunder

» analysera, utveckla och I6sa utmaningar at bdde kund och arbetsgivare

» kommunicera kundspecifika l6sningar i bade tal och skrift

Efter avslutad utbildning ska den studerande ha kompetenser for att

» i att sjalvstandigt implementera modernt affarsmanna- och ledarskap i saljarbetet
» i att sjalvstandigt anvanda strategisk och taktiskt tankande for att utveckla affarer
» i att sjalvstandigt leda ett kreativt och analytiskt tdnkande genom hela forsaljningsprocessen
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